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Handout zum Onlineseminar

Wie Sie einen preiswerten Akquiseprozess für die 
kontinuierliche Kundengewinnung in der Industrie einrichten?
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Handout zum Onlineseminar

Thema: 

Wie Sie einen preiswerten Akquiseprozess für die kontinuierliche Kundengewinnung in der 
Industrie einrichten?

Die sieben wichtigsten Tipps,
mit denen Sie, ohne eigenen Vertrieb, in wirtschaftlich schlechten Zeiten, ihr Auftragsvolumen erhöhen 
und kontinuierlich Neukunden in der Industrie gewinnen.

Veranstalter:

Hornung Industrieakquise
Peer Hornung
www.industreakquise.de
info@industrieakquise.de.

http://www.industreakquise.de/


Die sieben wichtigsten Tipps,
mit denen Sie, ohne eigenen Vertrieb, in 
wirtschaftlich schlechten Zeiten, ihr 
Auftragsvolumen erhöhen und kontinuierlich 
Neukunden in der Industrie gewinnen.



1. Sie erfahren, wie Sie ohne großen persönlichen Aufwand kontinuierlich neue Kunden gewinnen.

3. Sie erfahren Praxisbeispiele für die Kundengewinnung aus meinem Unternehmen.

4. Sie erfahren die Grundlagen und die Struktur für ein gut funktionierendes und krisensicheres 

Akquisesystem.

5. Sie bekommen eine Bauanleitung für Ihre automatisierte Umsatzmaschine.

7. Sie erhalten ein einzigartiges Angebot, mit welchem Sie sofort in die 

Umsetzung kommen.

6. Sie erfahren die 7 wichtigen Tipps, wie Sie ohne eigenen Vertrieb ihr Auftragsvolumen 

erhöhen und kontinuierlich Neukunden in der Industrie gewinnen.

2. Sie erfahren, wie Sie Ihr Unternehmen erfolgreich vor den wirtschaftlichen Folgen der Coronakrise 

schützen können.

Was können Sie von diesem Onlineseminar erwarten? 
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seit über 27 Jahren Unternehmer / 

Verkäufer im Projektgeschäft

seit über 16 Jahren erfolgreich 

praktiziertes Onlinemarketing

seit über 27 Jahren erfolgreich 

praktiziertes Telefonmarketing

Kurzvorstellung

Peer Hornung
Inhaber von Hornung Industrieakquise



Wir unterstützen Unternehmer*innen bei der Neukundengewinnung in der Industrie.

Maschinenbau Getränkeindustrie Automobilindustrie Labortechnik

Kunststoff- und Chemie Elektroindustrie Lebensmittelindustrie Zulieferer

IT- Software Industrie Blechbearbeitung Anlagenbau Automatisierung
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"Fortschritt, ob privat, beruflich, oder gesellschaftlich ist nur durch selbständig agierende 
und eigenverantwortliche Menschen zu erreichen. 

In unserer Gesellschaft sind Selbständige, Inhabergeführte -, kleine - und mittelständische 
Unternehmen die treibende Kraft für Innovationen.

Sie sind es, die den Markt beobachten, Krisen erkennen und bewältigen und somit 
kontinuierlich und visionär ihr Unternehmen und die Zukunft formen. Sie sind der Motor der 
Veränderung.

Unser Ziel: Ihnen, den Unternehmern dieser Unternehmen, die Zeit, Freizeit und den 
finanziellen Möglichkeitsraum zu verschaffen, den Sie zur Umsetzung Ihrer visionären 
Ziele brauchen."

Unser Ziel:



Referenzen:

Bereits nach einem halben Jahr der Zusammenarbeit mit der Firma Hornung konnten bisher drei Aufträge 
mit einem Gesamtwert im unteren sechs stelligen Bereich gewonnen werden.

Dr.-Ing. Hendrik Schnack - Geschäftsführer - pickplace consulting GmbH

https://www.hornung-industrieakquise.de/referenzen/

Als selbständiger Unternehmer bleibt mir im Tagesgeschäft wenig Zeit für die Neukundengewinnung.
Daher habe ich mich seit Anfang Januar 2018 für eine Unterstützung durch die Firma Hornung entschieden. 
Durch die gute Zusammenarbeit haben sich in sehr kurzer Zeit neue Kontakte ergeben und innerhalb eines 
halben Jahres erzielte ich bereits drei sehr gute Aufträge die den Kostenaufwand mehr als ausgeglichen 
haben.
Ich freue mich auf eine weitere erfolgreiche Zusammenarbeit.

Stefan Poschenrieder - Inhaber - BeProTec Betriebs- und Produktionstechnik

https://www.hornung-industrieakquise.de/referenzen/


2002 
Baukrise

Meine Unternehmerkrisen:

2009
Finanzkrise

1993 
Selbständigkeit



1. Wie finde ich 
neue Kunden?

2. Fehlende 
Marktbekanntheit

3. Zukunftssorgen

4. Fehlende Umsätze

5.  Keine Zeit 

Unternehmer im Krisenmodus



1. Wie finde ich 
neue Kunden?

HeuteDamals

2. Fehlende 
Marktbekanntheit

3. Zukunftssorgen

4. Fehlende Umsätze

5.  Keine Zeit 
1. Kunden-
gewinnungs-
system

2. Hohe 
Marktbekannt-
heit

3. Positiver Blick
auf die Zukunft

4. Kontinuierliche 
Umsätze  

5. Delegation 
Automatisierung



Sie sind Besitzer einer gut funktionierenden Strategie,

mit welcher Sie kontinuierlich neue Aufträge bekommen

Stellen Sie sich einmal vor:

Sie haben eine hohe Marktbekanntheit.

Ihre Auftragsbücher sind gut gefüllt.

Sie selber müssen sich nicht um die Neukundengewinnung kümmern.

Sie blicken voller Zuversicht in die Zukunft.

Sie haben eine „Umsatzmaschine“ die Sie kontinuierlich 

mit neuen Aufträgen versorgt. 



Selbstständige und Unternehmer

ohne eigenen Vertrieb bei der Neukundengewinnung

Die Umsatzformel



Selbstständige und Unternehmer

ohne eigenen Vertrieb bei der Neukundengewinnung

Umsatzformel



Wirtschaftskrise durch Corona

Schaffen Sie einen kontinuierlichen Vertriebsprozess, mit so vielen Kontakten und Terminen wie möglich!

2020 Corona Wirtschaftskrise



Umsatzformel = Problemlöser

Delegation von Aufgaben
Automatisierte Neukundengewinnung



Selbstständige und Unternehmer

ohne eigenen Vertrieb bei der Neukundengewinnung

Das 
Erfolgsgeheimnis 

von Topverkäufern



➔ 10 % Verkäufer / Unternehmer / Selbstständiger

Das Geheimnis von Topverkäufern
und erfolgreichen Vertriebsorganisationen:

➔ 90 % Systeme + Tools + Prozesse = Umsatzmaschine

Delegieren Sie Ihre Marketing- und Vertriebsaufgaben!



Finden Sie heraus,
was Ihr Kunde benötigt
und setzen Sie alles daran, 
dass er es bekommt.



Selbstständige und Unternehmer

ohne eigenen Vertrieb bei der Neukundengewinnung

Die Umsatzmaschine



1.Kundengewinnungssystem 3. Kundengewinnungsprozess2. Kundengewinnungstools

Die Umsatzmaschine 



Kundengewinnungssystem

Plan



Soziale Medien

Filme – Youtube

Telefonakquise

Webseite, Landingpages

Webverzeichnisse 

Google Ads, Adwords

Anzeigenwerbung

Suchmaschinenoptimierung

Onlineseminare

Mailing, Newsletter

Vertriebsautomation

Messeveranstaltungen

Kundengewinnungssystem

Messen Sie den Erfolg Ihrer Marketing- und Vertriebsaktivitäten!
Konzentrieren Sie sich auf Maßnahmen mit bestem Retourn on Invest (ROI).

Vertriebsmitarbeiter



Soziale Medien



Vernetzen Sie sich mit potenziellen Kunden auf Xing und LinkedIn!



Telefonakquise



Vertriebsautomation

Automatisierte Webinare E-Mail Automation

Nutzen Sie die Möglichkeiten der Vertriebsautomation!



Kundengewinnungstools

Tools



2. Soziale Medien z.B. Xing + Linkedin mtl. ca.10 € - 70 €

6. Webseite Besuchererkennung ab mtl. 100 Euro

1. Kundenbeziehungsmanagement System CRM  mtl. ca. 35 Euro 

3. E-Mail Automatisierung ab mtl. ca.30 Euro

4. Landingpage 0 Euro Webseite mtl. ca. 15 Euro 

Preisbeispiele 
Kosten pro Monat

2. Kundengewinnungstools

Interessentengewinnung:

Vertriebsautomatisierung:

5. Onlineseminartool mtl. ca. 70 Euro 

Weitere Möglichkeiten:

7. Automatisierte Post Xing + Linkedin mtl. 60 Euro



Kundengewinnungsprozess

Kontinuierliches Handeln = Prozess



▪ Telefontermine

▪ Besuchstermine 

▪ Onlinemeetings

▪ Automatisierte Verkaufsgespräche

▪ richtige Entscheider

▪ mit Bedarf

▪ passend zum Unternehmen

▪ Kontaktpipeline

▪ viele Kontakte

▪ hohe SchlagzahlK
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3. Kundengewinnungsprozess

Kunde



Noch Ein Impuls Nötig!
Nachfassprozess - Marketingmaßnahmen

Geben Sie nicht beim ersten Nein auf! Schaffen Sie einen Nachfassprozess!
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Follow up - Nachfassprozess - Marketingmaßnahmen

Kundenbeziehungsmanagementsystem CRM

Nutzen Sie, für den Aufbau Ihrer Kundenbeziehungen, ein CRM System!



Follow-up - Nachfassprozess - Marketingmaßnahmen



Post auf Xing oder Linkedin

Follow-up - Nachfassprozess - Marketingmaßnahmen



Post auf Xing oder Linkedin

Follow-up - Nachfassprozess - Marketingmaßnahmen



Webseitenbesucher identifizieren

Follow-up - Nachfassprozess - Marketingmaßnahmen





Die sieben wichtigsten Tipps,
mit denen Sie, ohne eigenen Vertrieb, in wirtschaftlich schlechten Zeiten, 
ihr Auftragsvolumen erhöhen und kontinuierlich Neukunden in der 
Industrie gewinnen.

7. Dokumentieren Sie ihre Kundenbeziehungen in einem CRM System!

6. Geben Sie nicht beim ersten Nein auf! Schaffen Sie einen Nachfassprozess!

5. Nutzen Sie die Möglichkeiten der Vertriebsautomation!

1. Schaffen Sie einen kontinuierlichen Vertriebsprozess mit vielen Kontakten und vielen Terminen!

2. Richten Sie einen Prozess ein, mit dem Sie heraus finden, was Ihr Kunde benötigt und setzen Sie 
alles daran, dass er es bekommt! 
Delegieren Sie Ihre Marketing- und Vertriebsaufgaben!

3. Testen und prüfen Sie regelmäßig  Ihre Marketing- und Vertriebsaktivitäten auf den Return on Invest!

4. Vernetzen Sie sich mit potenziellen Kunden auf Xing und LinkedIn!



Selbstständige und Unternehmer

ohne eigenen Vertrieb bei der Neukundengewinnung

Angebot



Standard
1750 Euro

mtl. ca. 35-58
Interessenten* 

ca. 7-17 
Termine*

pro Monat

Basic
1250 Euro

ca.25-40
Interessenten*

ca. 5-12 
Termine*

pro Monat

Premium
2500 Euro

ca. 45-83*
Interessenten*

ca. 10-25 
Termine*

pro Monat

Kosten und Ergebnisse pro Monat

Kundengewinnungsprozess  

*Basierend auf Erfahrungswerten die bei ca. 80 % unserer Kunden erreicht werden. 
Dienen als Zielvorgabe innerhalb der Kampagnen. Können jedoch nicht garantiert werden.



Kundengewinnungssystem

4. Einrichtung Kundenbeziehungsmanagement System CRM

5. Kommunikationskonzept

1. Ist Analyse

Projektvorbereitung  
einmalig 2500 Euro / heute 2000 Euro 

3. aktueller Maßnahmenplan + Festlegung sinnvoller Tools

2. Onlinebesprechung 

6. Gestaltung Xing + Linkedin Profil



Selbstständige und Unternehmer

ohne eigenen Vertrieb bei der Neukundengewinnung

Angebot



Standard
1750 Euro

mtl. ca. 35-58
Interessenten* 

ca. 7-17 
Termine*

pro Monat

Basic
1250 Euro

ca.25-40
Interessenten*

ca. 5-12 
Termine*

pro Monat

Premium
2500 Euro

ca. 45-83*
Interessenten*

ca. 10-25 
Termine*

pro Monat

Kosten und Ergebnisse pro Monat

Kundengewinnungsprozess  

*Basierend auf Erfahrungswerten die bei ca. 80 % unserer Kunden erreicht werden. 
Dienen als Zielvorgabe innerhalb der Kampagnen. Können jedoch nicht garantiert werden.



2. Kündigung immer zum Folgemonat möglich

4. Zufriedenheitsgarantie 

3. DSGVO Konform / DDV Mustervertrag 

Kundenzufriedenheitsgarantie

Commitment
45



2. Kündigung immer zum Folgemonat möglich

4. Zufriedenheitsgarantie 

3. DSGVO Konform / DDV Mustervertrag 

Kundenzufriedenheitsgarantie

1.   Kündigungsmöglichkeit zum Folgemonat 

2. Bei Unzufriedenheit gibt es, für den betreffenden Akquisemonat, das Geld zurück

3.   Mit Auftrag Commitmenterklärung für eine langfristige Zusammenarbeit
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Follow-up - Nachfassprozess - Marketingmaßnahmen



Mein Angebot für Sie:

Kundengewinnungstools
Im Rahmen der Projektvorbereitung empfehlen wir Ihnen Tools von Fremdanbietern für den 

von uns ausgeführten Akquiseprozess

z.B: CRM, Xing, Linkedin, Webseitenanalyse zusätzliche Kosten mtl. ca. 100-200 Euro

Monatlicher Kundengewinnungsprozess
Kosten pro Interessenten ca. 30-50 Euro, 

Kosten pro Termin ca. 100 - 250 Euro  erreicht bei 80% unserer Kunden

E

Bonuspaket                       + 
Projektvorbereitung für 2000 Euro. 

Sie sparen 500 Euro.

einmalig Projektvorbereitung

statt 2500 € nur 2000Euro

Projektvorbereitung Kundengewinnungssystem
Ist Analyse, aktueller Maßnahmenplan

+ Festlegung sinnvoller Tools, Einrichtung CRM, Kommunikationskonzept, Vorbereitung 

Webanalyse




